
今治タオル、泉州タオルは知っていますか？？
日本製のタオルはお客様からも好評でよく売れています◎
そこで、林株式会社の商品をご紹介します！！！

先染めジャガードで作られており、
色の濃淡で表現した花柄が特徴。
切れない程度の撚りを残した超甘撚りの
糸を使用しているので、ふんわりと柔らかく
ボリュームがある商品です！
濃色での展開ですので、男性にも
おすすめです☝

究極のやさしさ
「スーペリアウェーブ」

薄手ながら吸水性が良く
ふんわりとした肌触りが特徴★

超甘撚り
「グロリアスフラワー」

細番手の普通糸と甘撚りの糸の
絶妙なボリューム感！

愛媛

今治

今治・泉州のタオルをご紹介

【購入者コメント】
洗濯後はパイルが立ち、ふんわり感が
非常に増します。そのため、優しく包まれて
いるような感覚が味わえます！
また、超長綿が使用されているので、
肌ざわりがなめらかで、吸水性も抜群。
最高の逸品で愛用しています！

トルコ製の
美しい光沢のタオルが
堂々の第1位！

第2位には
今治タオルが登場！

今治レガートリーフ

2021年上半期に社員が購入したタオルBEST3を大発表します！
購入者からのコメントにもご注目ください

ピマコットン
ユニオンカラー

根強い人気、泉州の
ガーゼ商品が第3位！

ガーゼ&パイル

社員からはプレゼントにも重宝されています！皆さまもぜひいかがでしょうか♪

【購入者コメント】
薄手でさらっとしていて使い心地良し、
乾きも早くて使い勝手も抜群です！
柄もかわいいのでヘビロテタオルです！！

・ストレッチを20分以上実施する

・歌を歌う

・映画を見る

・血圧を測る

・ラジオ体操に参加する

・月間1冊以上の本を読む

・エレベーターやエスカレーターを使わない

・息が弾む程度の有酸素運動を1時間以上する

・決まった時間に1日3食美味しく食す

林（株）では、CSR（企業の社会的責任）への取り組みの一環として、

5月よりHAYASHI健康ポイントプログラム、通称HKPPを行っています。

HKPPとは、チームで協力しながら心身の健康と活力向上に励む取り組みです。

いくつかのコースがあり、項目を達成するとポイントが付与されます。

活動期間は約1年間で、ポイントの獲得数が最も多いチームと、

優秀な個人への表彰があります。

チーム一丸となって健康改善に取り組み、健康優良法人を目指します！

👀

東京
社食の無かった
東京店ですが、
新しく置き型社食
を設置。選べるおかずで
健康的な昼食がとれます。

川西
白米と雑穀米が選択でき、

セルフサラダと
野菜たっぷり
スープが導入
されました。

三田
インスタントに
加え、手作りで
減塩の味噌汁

が新登場。五穀米も
出るようになりました。

本社
野菜や魚の料理が増え、
より栄養バランス
の良い美味しい
お弁当に
なりました。

お弁当がパワーアップ

タオルを使ったストレッチをご紹介

今回使用したタオルは
ノモスＳＰラスターカラー

上体を左右に伸ばします

脇伸ばし

ウエストを意識し左右にねじります

ウエストねじり

のびる～

34×100cmのロングサイズ
でストレッチにぴったり！

ヨコ糸のみ染め、
パイルは白いままにする技法で、
白地に映える可愛らしい
ボーダー柄にしました♬
繊維長が長く、油分が多いピマ綿を
使用することで、光沢感のある
ふんわりしたタオルが出来上がります。
お家用にもギフト用にもおすすめです！

【購入者コメント】
姉へのプレゼントに買いました！
ヘムの一部には金糸が使用されているため、
高級感があります！また、年代問わず使える
色や柄にも惹かれました。



林タオルクイズ

今治タオルは品質の良し悪しを
数値として示すために、品質検査を行います。
その検査項目は、いくつあるでしょうか？？

例として、「吸水性」や「脱毛性」、「パイル保持性」等の
検査が行われ、それぞれの基準をクリアしたもののみが

商品となって皆様の手に渡っています！！

A. 6個 B. 10個 C. 14個

答えは「C. 14個」でした！

三田では毎日160フィート分のコンテナを引き取ります。

商品にもよりますが、40フィート1本を40分と驚異の
速さで引き取りを行います。40フィートにおおよそ500

ケース前後の商品が積まれています。連携プレーで
コンテナの中から外へ、商品ごとにパレットへ積み、
フォークリフトでそれぞれの決められたエリアへ商品
を移動します！

ポ イン トは 、 「ローラー」

三田便り～ ～

荷下ろしはローラーを駆使しています！
ローラーを使用することでスムーズに
商品の荷下ろしを行うことが出来ます！

ローラーと引き取りプロ集団の動きの速さ
が合わさることで、毎日たくさんのタオルを
引き取れています！

番手って
何？

30番手の無撚糸を
使用したポルトガル
製の商品です。
キャンディのように
可愛い色合いを
お楽しみください！

「無撚糸」とは、「撚り」がかかっていない
糸のことです。タオルは、この「撚り」が
甘ければ甘いほど柔らかい仕上がりに
なります。ふわふわの触り心地を
お楽しみ下さい！

番手とは、糸の細さを表す数字のことです。
この数字が大きければ大きい程、細い糸を表します。
通常のタオルはおおむね「20番手」の糸です。

乾燥の季節…
肌への刺激が少ないタオルが

ほしい

通常のフェイスタオル
より20cm長い
34×100cmで、
お風呂上りに
体も拭けてハンガー
干しもできます！

無撚糸タオルガーゼタオル

日本の長いタオル

部屋干しのタオルが
なかなか乾かない…
何かいいタオルはある？

ガーゼタオルは、パイルのタオルに
比べて薄手で通気性が良く、
乾きやすい素材となっております。
かさばらないので収納や洗濯も
楽ちんです♪

タオルを使うなかでふと悩みを抱いたことはありますか？
ここでは、あなたのお悩みを解決してくれるタオルをご紹介します！！

三田の
コンテナ事情

藤原主任の現在の仕事内容を教えてください！

藤：時期に関わらず出張･改装含め商談準備・得意先
に合わせた提案資料作成、店回りなどですね。

営業の仕事で嬉しいと感じることは何ですか？
藤：色々あるけど…改装に行ってお客様からタオルの

ことに関して質問を受けたとき、僕が直接説明して購
入してもらえた時はやりがいを感じるかな。

西：単純に売上目標を達成できると嬉しい。お客様の
為にバイヤー様と作戦を練って商品を買ってもらえる。
それも喜びの一つです。

高：僕はまだ営業になったばかりですが、得意先様に
スポットを入れてもらえたときは嬉しかったです。

なにか印象深いエピソードなどはありますか？
西：天ぷら食ったよな。
高：天ぷら？！（笑）

西：初めて俺の得意先の商談に同行したときのお昼
が天ぷら屋さんやってん。藤原、天丼定食頼んだくせ
に海老天食べられへんくて4本も俺にくれたんよな。
注文する前に言えよ。
藤：先方さんもいたしそんなん言えないですよ～（笑）

西：落としどころを見つけることかな。
高：落としどころ！？
西：譲歩しながら歩みよって良いところを見つける。

社内ではもちろんやけどお客様に対しても調和を
求めることが大事やね。
高：なるほど。（納得の表情）
藤：う～ん、一言では表せないけど…。社内の第一線

で仕事を行う中で「どう会社を繁盛させるか」、そこを
考えて業務に取り組んでいます。

高：人間性、人間力です。人間が出来ていなければ、
信頼も得られないですから。

若手に期待していることは？
西：元気ハツラツに生きてほしいな。元気に挨拶して
ほしい。最悪元気さえあればどうにでもなるから！
藤：積極的に先輩を頼ること。臆することなく気に

なることがあれば聞くべき。先輩から色んなことを
吸収するつもりで。あとは元気よく頑張っていこう！
高：明るく接しやすい人になる。歳上の人は敬って、
歳下の人とはガンガン仲良くなりたいです！

お三方のモットー・心がけていることは？

高：自分は読書が趣味なので、本から学んだ
「営業としてお客様の相談所になる」ということを
大切にしています。
西：本読んでんのえらいなあ！
藤：本を読んでるイメージはなかったなあ。

僕は相手の人の要望は妥協せずに受けることを
心掛けていますね。相手の気持ちを考えながら
モノを売ることが大切だと思っています。日頃か
ら、できることを１つずつ丁寧に確実に行うという
ことが信念ですね。
西：若い時からずっと、かっこいい営業マンに

なることを目標としてきました。また、今はお客様
との商談でまずタオルを好きになってもらうことを
大切にしています。

西：藤原は背が高いのいいよな！俺らにはない
し（笑）うらやましいわあ～。

高：間違いないです！藤原主任は若手の方の中
でもフランクに話しやすい先輩だと思ってます！
藤：西内課長に関しては…尊敬の一言ですね。

先の事を見据えて効率よく動いてらっしゃるので
自分も見習いながら努力していきたいです。
高：僕は西内課長のONとOFFでのギャップに

驚きました。お酒の席では普段のイメージとは
全然違いますもんね。
藤：高田君は～…しゃべりやすくて愛されキャラ
だなと思う。チャラいよね（笑）
西：チャラいんや！（笑）
高：チャラくないですよ！！（汗）

大手量販店を担当。アイデア力
を生かし多くの企画に携わって

きた。タオルの事なら彼に聞け。
休日はおうち時間♡を楽しむ、み
んなの憧れハンサム課長。

大手量販店を担当。出張が多い
のでなかなか遭遇できないレア
キャラ。某外車でドライブを楽し
む無類の車好き。
スタイル抜群の若きエース❓

日々の仕事に全力で励む営業1

年目の社員。一人旅が趣味で現
地の人とすぐに仲良くなれるフレ
ンドリーな男。月に20日はジムに
通いムキムキを目指している。

西内課長 藤原主任 高田さん

高：高田さん 藤：藤原主任 西：西内課長

今回は第２営業部のお三方にお話を伺いました。
内に秘めた熱い思いを語っていただきましょう！

営業の仕事で嬉しいと感じることは何ですか？

皆さんの現在の仕事内容を教えてください！

お三方のモットー・心がけていることは？ なにか印象深いエピソードなどはありますか？

営業を一言で表すなら！？

若手に期待していることは？

お互いの印象はどうですか？


